LAMPIRAN — CONTOH IMPLIKASI KEWANGAN

IMPLIKASI KEWANGAN BAGI PENENTUAN KOS PROGRAM
Nama Program/ Tabung Amanah :

Bil | Anggaran Pendapatan (Sumber-sumber Kewangan) RM

Peruntukan atau Pemberian Kerajaan

Pelbagai Hasil (Yuran, Sewaan, Caj, dll)

Sumbangan/ Derma/ Tajaan/ Hadiah

B W N

Lain-lain (sila nyatakan)

JUMLAH BESAR PENDAPATAN

A | Anggaran Perbelanjaan

I Kos Awalan (Anggaran) RM

Penyediaan brosur & kertas kerja

Penyediaan banner, iklan & seranta

Mesyuarat & persiapan

ii Kos langsung (Anggaran) RM

Penggunaan kemudahan Universiti

Penggunaan ruang/makmal/dewan

Persiapan teknikal

Bahan guna habis

Upah atau elaun

Penyediaan makan & minum

Penginapan

Pelbagai Caj Universiti (yuran, caj
perkhidmatan, sewaan)

Pelbagai perbelanjaan (sila nyatakan)

iii  Tuntutan RM

Makanan/perjalanan/penginapan

Elaun lebih masa

JUMLAH BESAR A (i +ii +iii )




B | Kos Overhed (jika berkenaan)

i. Utiliti & lain-lain kemudahan Universiti

ii. Kos Pembersihan

iii. Kos Kawalan Keselamatan (jika perlu)

Penentuan asas 5% - 10% dari anggaran
perbelanjaan atau berdasarkan caj yang
ditentukan Universiti

JUMLAH BESAR B (i +ii +iii )

C | Sewaan Peralatan, kelengkapan, fasiliti atau bahan

Penentuan caj berdasarkan kadar yang telah
diluluskan dan ditetapkan Universiti/ pemilik fasiliti

D | Margin sumbangan/keuntungan

Penetapan 10% - 20% dari anggaran
perbelanjaan atau jumlah peratusan yang
menguntungkan

JUMLAH KESELURUHAN ANGGARAN PERBELANJAAN

(A+B+C+D)

E | Anggaran Lebihan/ Kurangan RM

Jumlah Pendapatan ( - ) Jumlah Perbelanjaan

Nota :

Semua kadar bayaran adalah tertakluk kepada syarat-syarat perjanjian/ Memorandum
Persefahaman dengan pihak penaja (pemberi dana/ Kementerian) atau minit-minit keputusan
Pihak Berkuasa Universiti. Sekiranya kadar-kadar bayaran tidak disebutkan oleh pihak penaja

secara khusus, kadar dan peraturan Universiti adalah berkuat kuasa.

Sebarang perbezaan atau pindaan daripada kadar rasmi perbelanjaan yang telah ditetapkan

Universiti hendaklah mendapat kelulusan Pihak Berkuasa Melulus.



